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7|0
RE/MAX
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Power Start Povinne
Priprava na statni zkousku

Vstupni kurz pro kazdého maklére sité RE/MAX

20 hodin online pfipravy s lektorem

12 hodin videolearningl + dalsich studijni podklady
Moznost individualnich kunzultaci

Zivnostensky list - Realitni

Stétn I, Zkou gka zrostfedkovatel/ka
Realitni zprostfedkovatel/ka

Statni zkouska je urCena pro kazdého maklére, ktery
svym dosavadnim vzdélanim nespliuje podminky
pro cinnost realitnino maklére.

Realitni profesional ...
Obchodni trénink maklére

e Prakticky maklérsky obchodni trénink

e Efektivni nastartovani realitni kariéry

e 5online setkani se zkusenym lektorem s praxi
realitniho maklére, zakoncené zkouskou

Navazné Dobrovolné
vzdélavaci programy

e Vzdé&lavaci programy na miru makléfe / kancelare

e Tématické webinare, worshopy, kurzy a panelové diskuze
e Vramci predplatného za vyjimecné ceny

Certifikace dle normy ISO  Dobrovoins

Nejvyssi nezavislé ocenéni odborné zpusobilosti
v realitnim oboru. Certifikat udéluje Ceska spole&nost pro
jakost na 3 roky, s naslednou recertifikaci kazdych 5 let.
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Power Start

PRAKTICKA PRIPRAVA NA STATNI ZKOUSKU

V dvodu se seznamime s tim jak spolupracovat
a dodrzet etiku maklére, projdeme zakladni pilife
realitniho procesu. Dostanete testové otazky

k pisemnému testu zkousky Realitni
zprostredkovatel.

F AML | GDPR, Etika a spoluprace 1. PRAKTIKUM

M Pravni minimum

Shlédnout webinare
a nastudovat si Pravni minimum

V prvni ¢asti praktika se podivame
na orientaci v listech vlastnictvi

a upfesnime si dulezité aspekty

z pravniho minima

§ a zprostredkovatelskych smluv.
X

=

i Listy vlastnictvi

o

% g Insolvence

L 2. PRAKTIKUM Nastudovat materialy: Listy
D vlastnictvi a Insolvence.

% Ve druhé ¢asti praktika se budeme vénovat

o realitnimu procesu - procvicime priklady.

a

\ 0 ’
Modelovy pfiklad realitniho prpcesu -@-
& Realitni procesy S

Nastudovat materialy: Dané, Realitni procesy

3. PRAKTIKUM

Ve tieti ¢asti se zamé&fime na dané a na procvi¢ovani najmu /
pronajmu nemovitosti. Budeme se vénovat také pfipravé
nemovitosti na prodej a prohlidce nemovitosti.

i Nabor, pfiprava a prohlidka nemovitosti
& Marketing

Priklad s prilozenou stavebni dokumentaci

n @9

4. PRAKTIKUM

V zavéru si spolecné zkontrolujeme zpracované ukoly. Ukazeme si vyhledavani
v Katastru nemovitosti a cenové mapy.

[ e-learning i pracovni podklady [, studijni materidly (+]

(=) Dotazy a diskuze

[ webinafe
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Certifikovany maklér

£ EN b/~ BT/

Nemam opravnéni
ke zfizeni vazané
Zivnosti Realitni

zprostredkovatel/ka

Certifikovany

maklér

RE/MAX

RE/MAX

Mam oprdavnéni

ke zrizeni vazané

Zivnosti Realitni
zprostredkovatel/ka

Statni zkouska
Realitni
zprostiedkovatel/ka

Online pisemny
test Realitni
zprostiedkovatel/ka

Certifikat Realitni
zprostifedkovatel/ka

Certifikovany maklér

Otevieni
Zzivnostenského
opravnéni Realitni
zprostiedkovatel/ka

Certifikovany maklér
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Povinné vzdélavani v siti RE/MAX!

Realitni profesional

6-TI TYDENNI TRENINK REALITNIHO MAKLERE

. - &
Charakteristika uspésného maklére
> Kritické faktory nezbytné pro Uspésnou kariéru maklére
> Komunikac¢ni dovednosti
> Proaktivni pfistup
> Motivace k Uspéchu

Budovani klientské databaze

> Klicoveé strategie a postupy pfi budovani klientské databaze
> Vytvareni a udrzovani kvalitnich vztaht s klienty

> Spravné oslovovani potencialnich klientd

> Vyhodnoceni nejuc¢innéjsich strategii

Telefonovani a ndbor majitele nemovitosti
> Techniky telefonovani a ziskavani informaci

> Osvédcené postupy pro Uspésny nabor novych klientd
> Spravna komunikace s majiteli nemovitosti

Prace se zajemcem o prohlidku, zasmluvnéna poptavka

> U&inné postupy pro praci se zdjemcem o prohlidku nemovitosti
> Jak se pfipravit na prohlidku

> Vedeni prohlidky a nasledné vyhodnoceni zajmu zakaznika
> Smluvni uzavirdni poptavky a efektivni komunikace s klienty

Vyjednavani a uzavireni transakce

> Uginné strategie pro vyjednavani a uzavirani transakci
> Pfiprava na jednani a vedeni jednani
> Uzavirani transakci

> Spravna komunikace s klienty a reSeni namitek

Zavérecna zkouska

> Shrnuti aktivit a vyhodnoceni poznatkl

> Online test, zodpovézeni namitek, feseni pripadové studie

> Nasmeérovani maklére spravnym smeérem po skonceni tréninku

> Ziskani interniho certifikdtu RE/MAX | Certifikovany realitni profesional

e

Po Uspésném ukonceni ziskava maklér ardiilz
ocenéni certifikovany makléf BRONZE. |-
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